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Skuteczne odzyskiwanie naleznosci
transportowych

Niezaptacone naleznosci to jedna

z najwiekszych bolaczek firm
transportowych w Polsceina
Swiecie. Jednoczesnie branza, obok
budowlanej, wskazywana jest przez
analitykow rynku jako najbardziej
narazona na utrate ptynnosci
finansowej. Powodem sg oczywiscie
przeterminowane naleznosci.

Monika Leszko

Bez znaczenia jest tu
wielko§¢  firmy. Po-
dobne problemy z ptat-
nosciami za ustugi
transportowe  maja
zarbwno niewielkie
jednoosobowe  dzia-
talnosci, spétki, jak
i wielkie korporacje.
Co cickawe, z najnowszej analizy branzowe;
przygotowanej przez eksportéw Creditreform
Polska wynika, iz ponad 56 proc. firm z branzy
transportowej ma co najmniej dobra zdolnos¢
platnicza. Jednoczesnie zaledwie 13,3 proc. pod-
miotéw splaca swoje zobowiazania w pozada-
nym przedziale czasowym. O czym to $wiadczy?
Odpowiedz nasuwa si¢ sama, to moralno§¢ plat-
nicza spada.

Krétkie terminy przedawnienia

Specyfika branzy transportowej, oprécz braku
czasu na whasciwa ocene kontrahenta, ktéra
mozna by bylo dokona¢ chociazby za pomoca
raportéw wiarygodnosci platniczej, sa dtugie
terminy platnosci za ustuge — zdarzaja si¢ na-
wet kilkumiesigczne. Probleméw dostarczaja
réwniez krétkie terminy przedawnienia rosz-
czeri. Wickszo$¢ regulacji wskazuje, iz z ty-
tulu umowy przewozu rzeczy przedawniaja si¢
z uplywem roku od dnia dostarczenia prze-
sytki, a w razie jej catkowitej utraty lub jej do-

starczenia z opéznieniem — od dnia, kiedy
przesytka miata by¢ dostarczona. Wprawdzie
przedawnienie roszczenia nie zamyka drogi
windykacyjnej, lecz czyni ja duzo trudniej-
sza, 1 oczywiscie pociagajaca za sobg wicksze
nakfady finansowe. Koniecznoscia staje si¢
w takich przypadkach posiadanie duzego do-
$wiadczenia w Scigganiu naleznosc, lecz nawet
wtedy windykacja obarczona jest duzym ryzy-
kiem niepowodzenia.

Szybkie dziatanie

Kluczowa wydaje si¢ $wiadomos¢ przed-
sicbiorcéw, ze w przypadku, gdy ustugo-
biorca nie uregulowat naleznosci za ustugg,
liczy si¢ szybkie dziatanie. Odraczanie decy-
zji 0 wszezgeiu postgpowania windykacyjnego
czgsto ma swoje negatywne konsekwengje
w postaci braku wyegzekwowania naleznosci,
a co za tym idzie, utraty ptynnosci.

W windykacji naleznosci jednym z najwaz-
niejszych czynnikéw jest szybkos¢ dziatania.
To ona bardzo cz¢sto wplywa na wyplacal-
no$¢ dtuznika. Moje do§wiadczenie dowodzi,
ze najwickszy sukces mozna osiagna¢, docho-
dzac naleznosci jak najmniej przeterminowa-
nych. Jezeli kontrahent popada w problemy
finansowe, najwazniejszym czynnikiem jest
czas. Chodzi o to, aby skutecznie do niego do-
trzeé, zanim zrobiq to inni Wierzyciele.

Windykacja przez firmy

Mozna sprébowaé samodzielnego wyegze-
kwowania sptaty naleznosci. Bywa to jednak
nieskuteczne. Dhuznicy maja $wiadomos¢, ze
wierzyciele bywaja niekonsekwentni, niewy-
starczajaco stanowczy, brakuje im wiedzy i do-
$wiadczenia, jakie majg firmy windykacyjne.
Aby szybko i skutecznie dochodzi¢ swoich praw,
rekomenduje przekazywanie spraw whasciwym
podmiotom jak najszybciej, nie pézniej niz po
3-4 miesiacach po terminie ptatnosci.

Ustawa o terminach zaplaty

Warto wiedzieé, ze od 28 kwietnia 2013 r. obo-
wiazuje Ustawa o terminach zaplaty w trans-
akcjach handlowych z dnia 8 marca 2013 r.

Kazde zobowiazanie wymagane po tym termi-
nie umozliwia obciazenie dtuznika kosztami
windykacji. W efekcie dtuznik zaptaci wierzy-
cielowi koszty odzyskania naleznosci. Celem

Zalety Umowy Powierniczego Przelewu Wierzytelnosci

Zlecenie windykacji w ramach Umowy Powierniczego Przelewu
Wierzytelnosci pozostaje najpowszechniejsza i preferowana forma
wspotpracy na linii wierzyciel - firma windykacyjna. Eksperci
podkreslaja znaczenie aspektu psychologicznego takiej umowy
dla rezultatow windykacji. Z czego wynika skutecznos¢ tego
rozwigzania i co oznacza dla pierwotnego wierzyciela?

Szymon Kobierski

Zlecenie dochodzenia
roszczeni w ramach ta-
kiej umowy ma wiele
zalet. Preferuja ja same
firmy windykacyjne,
bo daje im duza swo-
bode dziatania i tym
samym przy$piesza
odzyskanie dlugu.
Z czego to wynika? Istotg stosunku powier-
nictwa jest dzialanie przez powiernika (ce-
sjonariusza, czyli nabywcg wierzytelnosci,
ktérym jest w tym przypadku firma windy-
kacyjna) w imieniu wlasnym, ale w interesie
zleceniodawcy (cedenta, zbywcy wierzytelno-
éci). Innymi stowy: wobec dtuznika, jak i os6b
trzecich powiernik wystepuje jako nowy wie-
rzyciel. Prawa i obowiazki obu stron, tj. ce-

denta i powiernika, a takze zakres dzialania
powiernika reguluje szczegétowo umowa za-
wierana pomiedzy cedentem a powiernikiem.
Jej tres¢ jest zwykle znana tylko stronom i nie
jest ujawniana osobom trzecim ani dtuzni-
kom. Wobec nich powiernik legitymuje si¢
wylacznie dokumentem cesji wierzytelnosci,
kedry okresla strony (zbywca i nabywca) oraz
dtuznika, a takze precyzuje wierzytelnosci be-
dace przedmiotem przelewu.

Po pierwsze: swoboda dzialania

i uwiarygodnienie

Umowa Powierniczego Przelewu Wierzy-
telnosci jest zawierana w $cisle okreslonym
celu, ktérym jest odzyskanie wierzytelno-
$ci — na doktadnie okreslonych warunkach,
a bywa, ze na z gory okreslony czas. Przelew
taki nastgpuje w sensie formalnym, ale nie

musi oznaczad, ze cedent przestal by¢ wie-
rzycielem w sensie gospodarczym. Z takiego
uktadu, zaréwno dla wierzyciela — klienta,
jak i dla firmy windykacyjnej czy kance-
larii prawnej wynika komfort. Wierzyciel
zleca odzyskanie dlugu i na tym koriczy si¢
jego rola, a firma windykacyjna moze dzia-
ta¢ szybciej i znacznie swobodniej. Powier-
nik, posiadajac cesje, nie musi legitymowac
si¢ juz zadnym dodatkowym petnomocnic-
twem i upowaznieniem, zaréwno w proce-
sie polubownego dochodzenia roszczen, jak
réwniez przed sadem. To znaczaco przyspie-
sza caly proces i utatwia organizacyjnie pracg
zaréwno mediatoréw, jaki i prawnikéw za-
angazowanych w windykacj¢ sadowa. Innym
udogodnieniem jest to, ze powiernik zawo-
dowo zajmujacy si¢ dochodzeniem roszczen
powstatych w obrocie gospodarczym moze
kierowa¢ powddztwa o zaptate do sadu wia-
Sciwego ze wzgledu na jego siedzibe, co
ma niebagatelne znaczenie dla ekonomiki

procesowej.

Po drugie: bez zasztosci
Zwykle powstanie dtugu ma swéj konkretny
i specyficzny kontekst. Niejednokrotnie wie-

)

Zawarcie Umowy
Powierniczego Przelewu
Wierzytelnosci
pozostaje bez wplywu
na uprawnienia
wierzyciela w zakresie
wpisania wierzytelnosci
w koszty uzyskania
przychodéw, z ktérych
bedzie mégl skorzystaé,
o ile zajda okolicznoéci
przewidziane w prawie
podatkowym, np.
egzekucja wobec dluznika
zostanie umorzona jak
bezskuteczna



